Kansen creéren en groei realiseren!

Sales engineer - Inspectie & Keuring drukapparatuur

Locatie: hybride
Contracturen: 32-40 uur
Contractvorm: bepaalde tijd. Intentie: Na 1 jaar onbepaalde tijd.

Wie zijn wij?

ECH is een onafhankelijke certificerings- en keuringsinstantie met de ambitie om verder
te groeien. Als sales engineer krijg je de kans om daar actief aan bij te dragen en écht
impact te maken. Je werkt in een organisatie die professionaliseert, groeit en
klanten ontzorgt met toekomstbestendige certificerings- en keuringsoplossingen.

Jouw rol en impact
Deze functie is nieuw binnen ECH. Dat betekent veel ruimte, vertrouwen en vrijheid om
jouw ideeén in de praktijk te brengen en de rol mede vorm te geven.

Wat ga je doen?

« Jebent het gezicht van ECH voor nieuwe en bestaande klanten
Je vertaalt klantbehoeften rond certificering en keuring van drukapparatuur naar
praktische oplossingen
Je signaleert en kwalificeert commerciéle kansen en stimuleert groei
Je voert gesprekken met klanten en ontwikkelt technisch haalbare, commercieel
aantrekkelijke oplossingen
Je stelt prijsberekeningen, voorstellen en overtuigende offertes op
Je zorgt voor een volledige overdracht naar uitvoering (scope, aannames, risico's,
documentatie)
Je werkt nauw samen met inspecteurs en het team Project Control & Planning
Je professionaliseert salesprocessen en borgt kwaliteit via templates, KPI's en best
practices

Met wie werk je?

Je klanten zijn zowel fabrikanten als gebruikers van drukapparatuur. Wij zijn onder
andere actief in de sectoren koel- en klimaattechniek, (petro-) chemische industrie,
energie, waterstof en energietransitie, voedingsmiddelenindustrie, machine- en
apparatenbouw.

Je werkgebied is Nederland; onderweg zijn hoort vanzelfsprekend bij de functie.

Wat breng je mee?
« Je hebt commercieel-technische ervaring en werkt op HBO-niveau
Je bent een ervaren salesprofessional die initiatief neemt, kansen ziet en energie
krijgt van klantcontact
Je bent nieuwsgierig, commercieel scherp en legt makkelijk verbanden
Je werkt graag samen
Ervaring met inspectie of technische dienstverlening is een pré

Wat bieden wij jou?

« Eeninformele, collegiale en professionele omgeving
Ruimte voor eigen initiatief en professionele ontwikkeling
Marktconform salaris. Wij werken met een vast salaris: kwaliteit, samenwerking en
een lange termijnvisie vinden wij belangrijker dan korte termijn bonussen.

«  Goede secundaire arbeidsvoorwaarden, waaronder een leaseauto, laptop, telefoon
en een solide pensioenregeling
Een prettige werksfeer met betrokken collega’s

«  De kans om mee te bouwen aan een organisatie in ontwikkeling

Interesse in deze functie?
Denk je dat deze rol bij je past, ook als je niet aan alles voldoet? Dan maken we graag
kennis.

Stuur je CV en motivatie naar hr@ech-groep.nl t.a.v. Lisette Philippi.

Heb je vragen? Neem gerust contact op met Arjen Meppelder, Director Business
Development: 06-23919468

Let op: solliciteren kan tot 15 mei 2026. Wacht niet te lang!
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